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Dalla deducibilita

al “pay peruse”

Le proposte di Crespi
capo Hyundai Italia

“Insostenibil
i costidell'auto
eoradicambiare”

VALERIOBERRUTY

MILANO
oMINCIA dalla fine, Andrea Crespi, capo della
HyundaiItalia, unadelle pochecaseautomo-
bilistichechedalle nostrepartiselapassabe-

"ne.Lafineé quelladell’annoel’argomentoin
questione & il Salone: «Una storia grottesca —dice il
manager —finoal 2012, infatti, avevamoungrande
salone, improvvisamentel’anno dopo zero. E adesso
ci ritroviamo con due appuntamenti concomitanti e
concorrenti (Motor Show di Bologna e Salone di Mi-
lano, entrambi previsti all'inizio di dicembre, ndr).

Quindiounool’altro?

<Partiamo dal presupposto che I'ltalia deve avere
un grande Salone dell’automobile. Secondo me sara
Milanoad organizzario perchéhail progettopiticom-
pleto e con maggiore appeal. Bologna, viceversa ha
persofl passon,

Staremo a vedere. Intanto, parliamo di mercato: ¢’

qualche segnodirisveglio?

«Non vedo nessun segnale del genere. Nell'ultimo
mese le vendite sono cresciute del 5 per cento solo
perché il noleggio a breve harealizzato una crescita
del 27 per cento. Le vendite ai privati non crescono e
adaprilesonoaddiritturascesediunulteriore 3,8 per

: chéle spese perl’automobile
| all'internodiunafamiglia. E

una prioriti».

cento. Una situazione che non aiutas,
Ancheperlei, allora, flfuturosard ne-
ro?
«No, e poi non & questo il punto. .
Sono convinto che bisogna interve-
nire stimolando il mercato. Capire
peresempiocheicostidigestionedi
un’automobile stanno diventando /
insostenibili per una famiglia. Que- -
stione su cui c’@un silenzio totalev.
L'Unrae, lavostraassociazionedica-
tegoria, ba chiesto da terapo la
deducibilitadiquesticostima
con scargirisultati.
«[2la propostamiglioreper-

1

)

:;3

dovrebbero essere ricono-
sciute perlaloroimportanza

invece nulla. Per il go-
verno gi vede che non &

Perilmomentosembra
proprio di no, E allora
torniamoal mercato. A
differenza di altxj, per
vol anno va me-
glio. E cosi?
<Hyundal a differen-
zadi altri & cresciutanel
mercato deiprivati: +20
percentoneiprimi4me-
si. Ad aprile sitamo arri-

Pud comprarela
il0aratechihail
contrattoatempo
determinato
Garantiamo noi

- vatla+30.Lacosapiiim- (Gyottesca lastoria

portante per noi & aver

rilanciato la domanda
delle famiglie».
Come avete raggiunto
questi risultati?
«<Abbiamo impostato

| la nostra strategia sulla

dei duesaloni:
loscorsoanno
nessunoeora
duemasullacarta

nuova i10 che quest’an-
noabblamogiavenduto

inpinai5 miscserpia, | I
ri. Un risultato ottenuto

grazie alla capacitd di trovare nuove soluzioni. Per
esempio abbiamo fortementevoluto che questo mo-
dellopotesseessereacquistatoarateanchedachiha

| un contratto a tempo determinato. Siamo noi a ga-

rantire per loro inviando cosi un segnale di positivita
allarete di vendita ma anche alle persone piit giova-
ni ancora con un flusso di reddito aintermittenza».

E state studiando altre formule d"acquisto?

«L’idea & quella di incrementare il noleggio ai pri-
vati a partire da chi ba una partita Iva e vuole un co-
stofissoe prevedibile e naturalmente cercare nuove
formule di “pay per use”, un processo che sara acce-
lerato anche dalle nuove tecnologie».
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